Verdammt - wie komme
ich bloB} an Leads? ¢, ;,q

Leadgenerierung




Qualifizierte Leads sind das A&O eines jeden
Vertriebs. Von ihrer Anzahl und dem auf ihrer
Basis erzielten Verkaufserfolg hangt das Wohl
und Wehe des Unternehmens und seiner Mitar-
beiter ab. Leadgenerierung ist also wichtig.




Wie schaffe ich es also, dauerhaft
neue Leads zu generieren und diese
anschlielfend in ausreichender Zahl

zu Kunden zu transformieren?




Wir haben darauf eine klare Antwort

1. Lernen Sie lhre Kunden und die
Bedurfnisse lhrer Kunden kennen
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2.Versorgen Sie lhre Kunden uber
alle Kanale, die fur lhre Zielgruppe
wichtig sind, mit den fur diese Ziel-
gruppe wichtigen Informationen.
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3. Und achten Sie dabei darauf, die
jewelilige Kontaktperson genau
da ,,abzuholen®, wo sie in dem
Moment steht.




Fur uns ist ein Lead sowohl ein
Kontakt als auch eine Chance.

Die Chance besteht darin, dass uns
die Moglichkeit eroffnet wird, ...




mit diesem Kontakt in einen Dialog
treten zu durfen. Im besten Fall wird
daraus eine reale Kundenbeziehung.




